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Anspruch

 

Mein Anspruch ist es im Training jeden einzelnen 
Teilnehmer unabhängig von seinem bisherigen 
Erfahrungs- und Kenntnisstand höchstmöglich zu fordern 
und zu fördern. Mein Ziel ist die sofortige Umsetzbarkeit 
der Trainingsinhalte in die tägliche Praxis und Spaß an 
persönlicher Weiterentwicklung.  Andreas Nussbaumer   

Erfahrung

 

1997 - 1999 Teilstudium Psychologie  
2000 Profitcenter-Leiter, Trenkwalder Personaldienste 
2001 Bereichsleiter Junior Education, perfact training 
2002 - 2004 Partner und Trainer, VBC 
2004 Sales Manager, Regus Business Centres 
Seit 2005 Geschäftsführer, UNITIS Training & 
Development 
Ausbildung, Train-The-Trainer-Programme: 
Lebens-, und Sozialberater, Wifi Niederösterreich 
Trainer für Progressive Muskelentspannung nach 
Jacobsen, Inst. für Biofeedback 
NLP Master Practitioner Trinergy 
Systemisch Dynamische Intervention, Trinergy 
Sprechausbildung, Schule des Sprechens  
Seine Berufserfahrung spiegelt durchgehend eine enge 
Verbundenheit von Verkaufsaufgabe, Führungsaufgabe 
kleiner Teams verzahnt mit Trainingsverantwortung und 
tätigkeit. Teilnehmer bestätigen insbesondere seine 

sehr schnelle Auffassung der individuellen 
Verkaufssituationen, Herausforderungen und Erkennen 
der Hebel und Potenziale zur Steigerung des Erfolges. In 
seiner Trainertätigkeit der letzten Jahre hat er seine 
Erfahrungen in verschiedenen Branchen und 
insbesondere für Mittelständische Unternehmen 
eingebracht, von Finanzdienstleistung über Reifenhandel 
bis Verlag. 
Sprachen: Deutsch, Englisch    

Auswirkung

 

Als Berater, Trainer und Coach bewirkt er nachhaltige 
Entwicklungen in den Aufgabenstellungen: 

 

Steigerung der Wirksamkeit und Wirtschaftlichkeit im 
Vertrieb durch zielorientiertes Verhaltenstraining 

 

Verhaltensorientiertes Training und Coaching für alle 
Phasen im Verkaufsprozess und Kundenorientierung 

 

Motivation, Selbst-, und Zeitmanagement 

 

Effektive Teamkommunikation  
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