Location mit hocheffektiver Ar-
beitsmethodik fiir bessere Er-
gebnisse zu niitzen. erklart
Christoph Stieg den groBen Er-
folg des ausgezeichneten Kon-
zepts.

LEARNING BY RISKING?

Gleichzeitig nimmt perfact trai-
ning den von vielen Anbietern
leider weit iiber die Spitze hin-
aus getriebenen ,,Outdoor-An-
satz“ kritisch ins Visier: Sehr
viele Anbieter, egal ob eta-
blierte Seminaranbieter, Trai-
ner, Rafting-Guides oder Berg-
fithrer, meinen, es werden
Menschen mit einem lustigen
und adrenalin-reichen Tag in
luftiger Hohe oder im tosen-
den Wasser zu "Besseren Mit-
Unternehmern®, also bei-
spielsweise zu besseren Ver-
kiaufern oder besseren
Fithrungskriften. Diese hdufig
praktizierte Annahme hat sich
mindestens ebenso oft als Irr-
tum herausgestelit.

perfact training

Am Hahnenkamm die Nummer Eins:
perfact training hat zweierlei zu feiern:
das zehnjahrige Firmenjubildum und
einen groBen neuen Erfolg, den Zuspruch
renommierter siiddeutscher und
osterreichischer Unternehmen fur das

«Kitzbihel-Projekt”.

ir sind nicht die
Nummer 1 in der Ab-
fahrt, aber im Auf-

stieg diirfen wir namhafte Un-
ternehmen tatkriftig unterstiit-
zen.“ sagt Christoph Stieg, Ge-
schiftsfiihrer von perfact trai-
ning. Zu den Klienten zédhlen
vor allem Manager, die fiir ihre
Strategie-Klausuren einen Ort
mit offenem Ambiente und un-
endlichem Horizont suchen
und selbstverstindlich erwar-
ten dabei mit perfekter Infra-

MESSBARE ERFOLGE

perfact training setzt auf ,In-
telligente Erlebnisse”: Treu dem
eigenen Credo "messbar. er-
folgreich.” werden intelligente
und bewihrte Aufgabenstel-
lungen im Seminarverlauf ein-
gesetzt, deren personliche und
emotionale Tragweite im Er-
gebnis mit klarer Zielrichtung
in hochst pragmatischen MaB-
nahmen miindet. Diese MaB-
nahmen sind messbar und die
Teilnehmer erarbeiten nach-
haltige Begriindungen, warum
die Umsetzung funktionieren
muss, warum sie einfach funk-
tionieren wird.

ERFAHRUNG VERMITTELN

Dabei spielt natiirlich die Er-
fahrung im Training und aus
Vertriebs-Praxis selbst eine ent-
scheidende Rolle. Andreas
Piewald, der seit nunmehr 10
Jahren als Vertriebstrainer tatig
ist (er leitet die perfact training

struktur von ausgezeichneten,
pragmatischen Moderatoren
und Beratern begleitet zu wer-
den. -

FRISCHER WIND

,Genau das konnen wir in Ko-
operation mit der Bergbahn AG
Kitzbiihel direkt am Hahnen-
kamm anbieten. Unsere inter-
national erfahrenen Trainer
und Berater verstehen es, die
Vorteile der allseits bekannten

Geschicke in Kitzbiihel), weill
zu diesen Anwendungen ein
entsprechendes Konzept zu lie-
fern und er erginzt: ,Wer als
Vertriebsteam im Starthaus des
weltberithmten Hahnenkamm-
Rennens eine neue Produkit-
strategie erarbeitet und seine
personlichen Verkaufspoten-
ziale entwickelt, der wird nicht
nur die Mausefalle iiberfliigeln
sondern auch im Alltag Ver-
kaufserfolge auf die Piste brin-
gen.“ Zu den Aufiraggebern
zihlen mittlerweile so renom-
mierte Unternehmen wie IBM,
Porsche Austria bis T-Mobile.

Kontakt-
info:

perfact training
Arsenal Objekt 3
A-1030 Wien

Tel: +43 1799 6514

‘Fax: +43 1799 6514-11
www.perfacttraining.com




