Uberzeugte
Jungmanager

Mohren motivieren ange-
hende Jungmanager. Das
zeigte die Late-Night-Semi-
narreihe »Power Skills« bei
der HypoVereinsbank Niirn-
berg am Lorenzer Platz.

An drei Abenden trafen sich
hier die Sieger des Business-
plan-Wetthewerbs Nord-
bayern, um von Toptrainer
Christoph Stieg Uberzeugen-
des zum Thema »Uberzeu-
gung« zu erfahren. Die ein-
geladenen Existenzgriinder
und Jungunternehmer aus
der Hightech-Branche, soll-
ten in dem Seminar lernen,
wie man sich selbst und sei-
ne technische Kompetenz
am besten verkauft, sprich:
Wie man sich richtig priasen-
tiert. Am ersten Abend ging
es um das Erkennen der
eigenen Personlichkeits-
struktur, am zweiten um den
effektiven Einsatz moderner
Prisentationstechniken.
Zum Abschluss fiihrte Stieg,
moderiert von Geschéfts-
kundenbetreuer Thomas
Wirkner, den Hightech-
Machern die Macht der
Sprache vor Augen. Stimm-
lage, Stimmhohe, Atmung
und Betonung wurden unter
erschwerten Bedingungen
geiibt — mit einer Karotte im
Mund!




	Seite1

